Snabbprompt

Al FOR SALJ OCH KUNDRELATIONER

Oversikt: Ali modern forséljning

7 min lasning Grundlédggande Lektion 1av 21
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DEL 1 AV 6

Oversikt

® Du sitter i bilen efter ett kundmote.

® Det gick bra, kunden var intresserad, men du lovade skicka en sammanfattning och ett
prisférslag innan fredag.

® Du har tre andra offerter som vantar, tio mejl som behéver svar och en prospektlista du inte
hunnit titta pa sedan férra veckan.
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Vad Al faktiskt gor for saljare

® Glém science fiction.

® Al for séljare handlar om tre konkreta saker:
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Olika saljare, olika vinster

® Al hjalper oavsett om du séljer VVS-tjanster eller konsultuppdrag.

® Men vinsterna ser lite olika ut:
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En snabb titt pa vad du kommer léra dig

® Den héar kursen ar uppdelad i fyra delar:
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Prova sjalv

= Oppna ChatGPT eller Claude och testa det hér:
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Sammanfatining

® Al fér salj handlar om att skriva snabbare, researcha smartare och halla koll pa uppféljningar
® Den personliga relationen ar fortfarande det viktigaste, Al ger dig mer tid fér den
® Qavsett om du ar rérmokare, frilansare eller key account manager finns det konkreta vinster

® Kursen tar dig fran grunderna till praktisk anvandning i hela séljprocessen



® Vill du férdjupa dig? Om du ar ny pa Al rekommenderar vi att bérja med Al fran grunden.
Vill du bli battre pa att formulera dina fragor till Al, koll...
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Tack for att du larde dig med oss.

Nasta lektion: Var Al gér storst skillnad i salj. Fortsatt dar du slutade pa
snabbprompt.se.

snabbprompt.se

Scanna for att fortsatta
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